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安达发样板客户特别优惠协议 
 

合同编号： 

 

客户方： 

地址：  

邮编： 

电话： 

传真： 

网站： 

 

 

安达发：东莞市安达发网络信息技术有限公司 

地址：广东省东莞市旗峰路 162 号 中侨大厦 B 座 908 

邮编：523000 

电话：0769-22020566 

传真：0769-22020568 

帐户名称：东莞市安达发网络信息技术有限公司 

开户行：东莞银行东湖支行 

帐号：530 000 105 000 603 

 

安达发专注于精益生产管理软件的研发与推广普及。为了在全国各地尽快树立样板客户，安达发推

出本特别优惠措施。双方签署本协议即代表客户方正式成为安达发的样板客户。 

一、优惠承诺 

1. 安达发的承诺： 

 样板客户可永久免费使用安达发软件的所有功能，不限功能模块、不限用户数！  

2. 样板客户方的承诺： 

 客户方将在本协议签署后 6 个月内把安达发软件正式使用起来。如果 6 个月内未正式使用

起来，则客户方自动丧失安达发软件的免费使用权，如需继续使用则需另行付费购买。 

是否把安达发软件正式使用起来的标准是：客户方每天不少于 5 个用户在使用安达发软件。 

 客户方将允许安达发的其他潜在客户前来观摩交流，并给予友好接待，只要潜在客户与其

不具有竞争关系。 

 客户方正式使用安达发软件后 1 个月内，需在其网站上发布新闻或技术文章，说明使用了

安达发软件，实现了怎样的好的管理效果，并且该文章中有超连接可直接连接到安达发网

站 http://www.andafa.com 上。 

 客户方无权将本协议的权利转让给任何第三方。 

http://www.andafa.com/
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二、其他约定 

1. 客户方申请本优惠时，安达发不提供免费上门产品演示、数据模拟测试、项目实施方案，不提

供安排参观安达发已有客户。 

2. 客户方如需安达发提供人工服务，则安达发另行收取人工服务费。该费用于每次安达发提供人

工服务前全额预付给安达发，如果实际服务费用与预估不相等，则差额部分在本次服务完成后

5 日内支付给对方。 

3. 安达发人工服务费的收费标准是： 

1) 远程技术支持：头 6 个月内，共 3 万元。头 6 个月后，2 万元/年。职责：远程协助技术支

持。方法：电话、邮件、论坛、远程桌面。 

2) 人工上门服务：5000 元/人/天，职责：产品安装、技术指导、培训、疑问解答等。上门服

务的差旅费（包括路费、餐费、住宿费）由客户方承担且预付。上门服务来回路途中的时

间也计算为上门服务时间。 

3) 软件定制开发：3500 元/人/天，职责：按照客户需求，定制开发软件功能。 

4) 从 ERP 中读取数据接口：8000 元/个。 

5) 往 ERP 中回写数据接口：25000 元/个。 

4. 软件版权及使用权 

本合同许可给甲方的是软件使用权，许可使用的安达发软件产品版权属东莞市安达发网络信息

技术有限公司所有，并受《中华人民共和国著作权法》和其他有关法律的保护。 

5. 商业秘密 

除非得到另一方的书面许可，甲、乙双方均不得将本合同中的内容及在本合同执行过程中获得

的对方的商业信息向任何第三方泄露、透露和披露。任何一方如有泄密,将按本合同总金额的双

倍进行赔偿。 

6. 争议解决方式 

所有由本合同产生的争议，双方应当友好协商解决。协商解决不成的，双方均同意将前述争议

提交主诉方仲裁委员会裁决。仲裁裁决是终局的，对双方均有约束力；仲裁费用由败诉方承担，

除非仲裁裁决另有裁定。 

7. 其他 

1) 本合同一式四份，甲方持二份，乙方持二份，经双方签字盖章后即行生效。 

2) 其他未尽事宜可另行起草附件，附件内容如与本合同冲突以本合同为准。 

 

客户方代表人：  

(签名盖章） 

 

日期： 

 

安达发代表人： 

（签名盖章） 

 

日期： 

 


